+++ Management Circle Intensiv-Seminar +++

Neuveste Rechtsprechung durch EUGH und BGH:

Gewinnspiele

Mit Checkliste fir erfolg-
reiche Konzeptionen:

lhr Rechts-Update fir aktuelle Spielformate!

Wichtige Neuerungen im Gewinnspielrecht
+ Welche Auswirkungen hat die neve Gewinn-

spielsatzung?

+ Welche Méglichkeiten eréffnet die Aufhebung

des Koppelungsverbots?

+ Welchen Mindestinhalt fordert der BGH

fir Gewinnspiele?

Datenschutzrechtliche Fallstricke

+ Wichtige Neuerungen durch das
Bundesdatenschutzreformgesetz (BDSG)

+ Verwendung von personenbezogenen Daten:

Was ist erlaubt?

+ Gewerblicher Adresshandel: So verhalten Sie
sich bei Datenschutzverletzungen

Aktuelle Formate in der Praxis
+ Leads: Wirklich brauchbare Kontaktdaten

generieren

Exklusiv am:

17. Januar 2011 in Disseldorf

begrenzte Tei

+ Crossmedial: Erfolg Uber alle relevanten Kandle!

Inehmerzahl!

thr Ziel:
v Spielformate rechtssicher
gestalten!

v Innovative Konzepte

erfolgreich umsetzen!

v Neukunden gewinnen &
Kundenbindung erhdhen!

Mit den Gewinnspiel-Experten:

Dr. Martin Bahr
Kanzlei Dr. Bahr

Rouven Riexinger
Burda Direct Interactive GmbH

SPECIAL:

Die wichtigsten Rechtsfragen
zu Spielen mit Mehrwert-
diensten!

e

MANAGEMENTCIRCLE®

BILDUNG FUR DIE BESTEN

Melden Sie sich jetzt an! Telefon-Hotline: 0 61 96/47 22-700



Zum Seminarinhalt lhr Expertenteam

Das Gewinnspiel als Instrument im Gesamt-Marketing
bleibt popular! Gleichzeitig wird es immer mehr zur Grat-
wanderung zwischen der Einhaltung rechtlicher Vorgaben
und dem Anspruch, Kundendaten korrekt zu generieren
und Neukunden zu gewinnen!

Zahlreiche neue héchstrichterliche Entscheidungen bei
Gewinnspielen und aktuelle datenschutzrechtliche Vorgaben
machen es notwendig, dass Sie als Veranstalter von
Gewinnspielen |hr Rechtswissen laufend aktualisieren.

Detaillierte Rechtskenntnisse Gber die Rahmenbedingungen
und Zulassigkeit der unterschiedlichen Spielformate sind
die Voraussetzung fir erfolgreiche Konzeptionen und
optimierte Kundenbindung.

In diesem Seminar erfahren Sie kompakt an einem Tag,
worauf Sie bei der Konzeption und Vermarktung lhrer
Gewinnspiele achten missen!

Sie informieren sich aktuell Gber alle wichtigen
Neuregelungen im Gewinnspielrecht

Sie erfahren, welche Auswirkungen das neue
Bundesdatenschutzgesetz hat

Sie lernen, Gewinn- und Glicksspiel genauer
zu unterscheiden

Sie informieren sich iber erfolgreiche Spielformate

Sie erfahren, wie Sie welche Spiele bewerben dirfen

Sie erhalten wertvolle Tipps fir die Gestaltung
von Spielen mit Mehrwertdiensten

Sie lernen von Best Practice-Beispielen prominenter
Unternehmen

Lernen Sie praxisnah!

Mit zahlreichen Beispielen aus der Praxis veranschaulichen
die Referenten Best Practice, Fallstricke und Brennpunkte
von Gewinnspielen und sensibilisieren Sie fir die korrekte
und erfolgreiche Durchfihrung. Nutzen Sie dariber hinaus
die Gelegenheit zum Networking und tauschen Sie lhre
Erfahrungen mit Referenten und Teilnehmern aus!

Sie haben noch Fragen? Gerne!

Rufen Sie mich an oder schreiben Sie mir eine E-Mail.
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Heike Minker-Loos
Senior Konferenz Managerin
‘ » Tel.: O 61 96/47 22-604
N E-Mail: muenker-loos@managementcircle.de

www.managementcircle.de/01-66746

Dr. Martin Bahr

Rechtsanwalt und Griinder der Kanzlei Dr. Bahr in Hamburg,
ist spezialisiert auf das Recht der Neuen Medien, gewerb-
lichen Rechtsschutz sowie Gewinn- und Glicksspielrecht.
2005 erschien sein Buch ,Glicks- und Gewinnspielrecht”.
Er verfigt zudem Uber umfangreiche Erfahrung auf dem
Gebiet der Soft- und Hardware. Dr. Bahr ist als freiberuf-
licher Rechts- und EDV-Dozent tatig.

Rouven Riexinger

ist Mitglied der Geschaftsfihrung bei Burda Direct und
verantwortlich fir die Burda Direct Interactive GmbH in
Offenburg. Als Spezialist fir Community Marketing bin-
delt die BDi ihre Kompetenzen in den Bereichen Database
Marketing, Performance Marketing, eBusiness-Lésungen
und Telefon-Mehrwertdienste. Innovative Lésungen fir
den crossmedialen Dialog zur Kundengewinnung und zur
aktiven Kundenbindung mit zusatzlicher Wertschépfung
stehen im Mittelpunkt. Die Konzeption und Entwicklung
von Gewinnspielen ist ein wichtiger Baustein im Portfolio
der Direktmarketinginstrumente des Unternehmens.

AUCH ALS INHOUSE TRAINING

So individuell wie lhre Anspriiche - Inhouse Trainings nach MaB!
Zu diesen und allen anderen Themen bieten wir auch firmen-
interne Schulungen an. lhre Vorteile: Kein Reiseaufwand —
passgenau fir Iﬁren Bedarf — optimales Preis-Leistungsverhdltnis!

Ich berate Sie gerne und erstelle lhnen ein individuelles Angebot.
Rufen Sie mich an.

@ Dilrk Gollnick/
=5h | Tel.: 0 61 96/47 22-646 -
;’J E-Mail: gollnick@managementcircle.de L O UL

; www.managementcircle.de/inhouse

Bitte beachten Sie auch unser Intensiv-Seminar:

Glicksspielrecht im Umbruch

15. Dezember 2010 in Miinchen
20. Januar 2011 in Frankfurt/M.
15. Februar 2011 in Koln

Néhere Informationen gibt lhnen gerne Stephan Wolf
Tel.: 0 61 96/47 22-800, Fax: 0 61 96/47 22-888,

E-Mail: kundenservice@managementcircle.de

So urteilen begeisterte Teilnehmer:
=, Kurz, pragnant und vollkommen ausreichend!”
m , Sehr informativ und klar strukturiert!”
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= Viele wertvolle Tipps fir die Praxis



Seminarablauf

Aktuelles Rechtswissen fir erfolgreiche Spielkonzepte!

lhr Seminarleiter:
Dr. Martin Bahr, Rechtsanwalt, Kanzlei Dr. Bahr, Hamburg

9.30

9.45

10.30

11.30

11.45

12.30

Empfang mit Tee und Kaffee,
Ausgabe der Seminarunterlagen ab 8.45 Uhr

BegriBung, Vorstellungsrunde und Abstimmung
der Seminarinhalte mit lhren Erwartungen
als Teilnehmer

Uberblick Gber aktuelle Spielformen
und Spielarten
= Abgrenzung zwischen Glicksspiel
und Gewinnspiel
Traditionelle Gewinnspiele
Neue Spiele wie TV-Gewinnspiele, Online-
Casinos, Tele-Votings und Handy-Ausspielungen
= Gewinnspiel-Formen im Uberblick

Gewinnspiele und Wettbewerbsrecht

Grundsatzliche Zulassigkeit

Kopplung mit dem Warenabsatz
Psychologischer Kaufzwang

Tauschung der Teilnehmer

Ubertriebenes Anlocken

Ausnutzung geschaftlicher Unerfahrenheit
Trennung von Werbung und Redaktion
Behinderung von Wettbewerbern

pktue//y

Neuere hochstrichterliche Recht- A /o
sprechung bei Gewinnspielen 2010 (I) s
= Millionen-Chance”: Aufthebung des Kopplungs-
verbots (EuGH)
— Bedeutung und Reichweite

= FIFAWM-Gewinnspiel”: Informationspflichten
bei unterschiedlichen WerbemafBnahmen (BGH)

Kaffee- und Teepause

Neuere hochstrichterliche Recht-

sprechung bei Gewinnspielen 2010 (lI)
,Geld zuriick-Garantie II”: Mindestinhalt von
Gewinnspielen (BGH)

= Jeder 100. Einkauf gratis”: Keine unsachliche
Beeinflussung mehr (BGH)

pktue//,
Die neue Gewinnspielsatzung

= Reichweite und Bedeutung
Genaver Regelungsgehalt
0,50 EUR-Regel auch fir Internet-Spiele
Besprechung der bisherigen Rechtsprechung
Praktische Erfahrungen
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13.00 Business Lunch

1415 Datenschutzrechtliche Fallstricke: Gewinn-
spiele und gewerblicher Adresshandel
= Auswirkungen des Bundesdatenschutzreform-
gesetzes (BDSG)
Voraussetzungen und Grenzen der Einwilligung
Kopplung von Gewinnspiel und Newsletter

Nennung von personenbezogenen Daten
Gewerblicher Adresshandel

15.00 Gewinnspiele aktuell:
Wie sehen erfolgreiche Formate

in der Praxis aus?

= Optimale Verwertung von Gewinnspielen

zur Kundengewinnung und -bindung
Crossmediale-Gewinnspiele

Mégliche Erlésketten in Gewinnspielen
Gewinnspiele zur Neukundengenerierung
Vom Gewinnspielteilnehmer zum hochwertigen

Lead

Zielgruppendefinition

Optimale Preise zur Responsesteigerung
Gewinnspielpreis als Zielgruppenfilter
Erfolgreiche Gewinnspiel-Abwicklung
Erloskette im Gewinnspielmarketing

Rouven Riexinger
Burda Direct Interactive GmbH,
Offenburg

16.15 Kaffee- und Teepause

16.30 Spiele mit Mehrwertdiensten:

0900, 0137 und Premium-SM$S

= Nevueste Rechtsprechung

= Gewinnspielrechtliche Probleme

= Straf- und zivilrechtliche Mithaftung von Dritten:
Netz-Betreiber, Rufnummern-Broker,
Diensteanbieter

17.45 Gelegenheit fir abschlieBende Fragen

Ende des Intensiv-Seminars

18.00

www.managementcircle.de/01-66746

Inhalt



Fir lhre Fax-Anmeldung: 061 96/47 22-999

. Warum Sie dieses Seminar besuchen sollten

m  lhr Update: Die aktuelle Rechtsprechung bei Gewinnspielen!
m  Aktuell: Datenschutzrechtliche Fallstricke und Adresshandel!

m  Konkret: Spiele mit Mehrwertdiensten, Spiele im Internet und
im Direktmarketing!

®  Aus der Praxis: Erfolgreiche Spielformate, um Kundendaten
zu generieren!

. Wen Sie auf diesem Seminar treffen

Wir wenden uns an Fishrungskréfte aus den Bereichen Recht, Marketing,
Online-Marketing, Werbung, Direkimarketing, E-Commerce, Veririeb

und Verkaufsforderung sowie an Mitglieder des Vorstandes und der
Geschaftsleitung. Angesprochen sind weiterhin Werbeagenturen, Online-
Agenturen und Sozietéten, die sich mit Werberecht befassen.

| | Termin und Veranstaltungsort

17. Januar 2011 in Dijsseldorf

NH Disseldorf City-Nord
Miinsterstrafle 230-238

40470 Disseldorf

Tel.: 02 11/88 22 83 50

Fax: 02 11/781 18 88

E-Mail: reservierungen@nh-hotels.com

Fir unsere Seminarteilnehmer steht im Tagungshotel ein begrenztes
Zimmerkontingent zum Vorzugspreis zur Verfigung. Nehmen Sie die
Reservierung bitte rechtzeitig selbst direkt im Hotel unter Berufung auf
Management Circle vor. Die Anfahrtsskizze erhalten Sie zusammen mit
der Anmeldebestdtigung.

Ein Tipp: Unser Service-Team nennt lhnen gerne giinstige alternative
Ubernachtungsméglichkeiten in der Néhe des Tagungshotels
(Tel.: 06196/4722-700).

Mit der Deutschen Bahn ab € 99,- zur Veranstaltung.

Infos unter:
|\‘B’° www.managementcircle.de/bahn BAHN

| ] Uber Management Circle

Management Circle steht fir WissensWerte und
ist anerkannter Bildungspartner der Unternehmen.
Die Management Circle AG z&hlt mit einem
umfangreichen Weiterbildungsprogramm zu

den Marktfihrern im deutschsprachigen Raum.
Informieren Sie sich aktuell und umfassend unter:
www.managementcircle.de

. So melden Sie sich an

Bitte einfach die Anmeldung ausfiillen und méglichst bald zuriicksenden
oder per Fax, Telefon oder E-Mail anmelden. Sie erhalten eine Bestdti-
gung, sofern noch Plétze frei sind — andernfalls informieren wir Sie sofort.
Die Anmeldungen werden nach Reihenfolge der Eingdinge beriicksichtigt.

Die Teilnahmegebihr fir das eintdgige Seminar betrégt inkl. Business
Lunch, Erfrischungsgetréinken und der Dokumentation € 1.245,~. Nach
Eingang lhrer Anmeldung erhalten Sie eine Anmeldebestatigung und eine
Rechnung. Sollten mehr als zwei Vertreter desselben Unternehmens an
der Veranstaltung teilnehmen, bieten wir ab dem dritten Teilnehmer 10%
Preisnachlass. Bis zu zwei Wochen vor Veranstaltungstermin kénnen Sie
kostenlos stornieren. Danach oder bei Nichterscheinen des Teilnehmers
berechnen wir die gesamte Tagungsgebihr. Die Stornierung bedarf der
Schriftform. Selbstverstandlich ist eine Vertretung des angemeldeten
Teilnehmers méglich. Alle genannten Preise verstehen sich zzgl. der
gesetzlichen MwSt.

Gewinnspiele

Ich/Wir nehme(n) teil am: ws

17. Januar 2011 in Diisseldorf 0166746

Name/Vorname

Position/Abteilung

Name/Vorname

Position/Abteilung

Name/Vorname

Position/Abteilung

Firma

Strafde/Postfach

PLZ/Ort

Telefon/Fax

@ E-Mail

Datum Unterschrift

Ansprechpartner/in im Sekretariat:

Anmeldebestdtigung bitte an: Abteilung

Rechnung bitte an: Abteilung

Mitarbeiter: O BIS 100 O 100-200 O 200-500 O 500-1000 O UBER 1000

Datenschutzhinweis

Die Management Circle AG und ihre Dienstleister (z.B. Lettershops) ver-
wenden die bei lhrer Anmeldung erhobenen Angaben fiir die Durchfilhrung
unserer Leistungen und um lhnen Angebote zur Weiterbildung auch von
unseren Partnerunternehmen aus der Management Circle Gruppe per Post
zukommen zu lassen. Unsere Kunden informieren wir auBerdem telefonisch
und per E-Mail Gber unsere interessanten Weiterbildungsangebote, die

den vorher von lhnen genutzten Ghnlich sind. Sie kénnen der Verwendung
Ihrer Daten fiir Werbezwecke selbstverstandlich jederzeit gegeniber
Management Circle AG, Postfach 56 29, 65731 Eschborn, unter
datenschutz@managementcircle.de oder telefonisch unter 06196/4722-500
widersprechen oder eine erteilte Einwilligung widerrufen.

Anmeldung/Kundenservice

Telefon: +49(0) 6196/47 22-700

Fax: +49(0) 6196/47 22-999

E-Mail: anmeldung@managementcircle.de
Internet: www.managementcircle.de/01-66746

Postanschrift: Management Circle AG

Postfach 56 29, 65731 Eschborn/Ts.
+49(0) 6196/47 22-0

Telefonzentrale:

KP/MJ/K

Hier online anmelden! www.managementcircle.de/01-66746



